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Da sinistra,
Angelo Moratti
@ Lulgi Orsl
Carbone.

TELECOMUNICAZIONI LA PLANETWORK DI MILANO

Ti telefono gratis con lo spot

Bollette leggerissime, Internet
senza canone e minuti regalati.
In casa arriva una rivoluzione.

cornetta si ascolta uno spot di cin-

que secondi. Poi si pud chiamare
come al solito, con un vantaggio: i pri-
mi minuti di conversazione sono rega-
lati. Una formula che ha gia avuto suc-
cesso nei paesi scandinavi, dove la sve-
dese Gratistel lo offre da qualche tem-
po e dove le chiamate con lo spot han-
no conquistato il 7 per cento del merca-
to. Ma in Italia la Gratistel potrebbe es-
sere preceduta dalla Planetwork. No-
nostante il nome, la Planetwork & nata
da un pool di giovani quasi tutti italia-

Prima del segnale di libero, dalla

ni, fra cui Luigi Orsi Carbone, cheneha -

assunto la guida
operativa, Ange-
lo Moratti, che

Finora sl @ rivolta

biamo capito che per sfondare dob-
biamo offrire tutto a tutti».

Le novita per le famiglie sono due. Le
interurbane superscontate sono solo il
primo passo: si spendera pochissimo, da
100 a 200 lire al minuto per chinon vuo-
le la pubblicitd, sconti ulteriori per chi
accetta 1o spot in linea. Ma poi arrivera
nei prossimi mesi Internet senza cano-
ne, al prezzo di una normale urbana.
«Non sard neppure necessario posse-
dere un computer: noi puntiamo sui co-
siddetti set top box, degli scatolotti da
attaccare al televisore e alla linea del te-
lefono che permettono di navigare sen-
za spendere 2 milioni per un personal»
aggiunge Orsi Carbone,

Insomma, Planetwork fara una con-
correnza senza quartiere sia alla Tisca-

-1i che alla Infostrada sul fronte famiglie,

e a tutti gli altri
operatori nelle
imprese. Con un

ne cura le strate-
gie, con altii soci

vantaggio compe-
titivo, Mentre chi

quali Paolo Mer-
loni, Andrea

alle imprese, offrendo risparmi

che arrivano al 60 per cento

si abbona, per
esempio, all'Info-

Rocca, Glampao-
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La Planetwork offre telefonate a
prezzo stracciato. Finora la societa si
& rivolta alle imprese. «Offriamo ri-
sparmi fino al 60 per cento rispetto al-
la Telecom» afferma Moratti. Pit di
mille aziende se ne sono gia convin-
te. E i nuovi clienti arrivano al ritmo
di 120 al mese. «Stiamo crescendo pil
velocemente di tutte le nostre previ-
sioni. Dall'inizio dell'anno abbiamo ri-
fatto tre volte il business plan» rac-
conta Orsi Carbone. Cosii 10 miliardi
di fatturato del ‘98 dovrebbero tripli-
care quest'anno, per poi spiccare un
salto nel 2000: «Arriveremo a 100 mi-
liardi, perché daremo un servizio com-
pleto» prevede Moratti. «Eravamo
partiti solo sulle chiamate a lunga di-
stanza per le imprese, ma ormai ab-

strada puod sce-
gliere solo le tarif-
fe Infostrada, chi si affida alla Pla-
network sceglie per ogni singola te-
lefonata la rete pilt conveniente in quel
momento. La Planetwork ha contratti
con la Telecom (da cui acquista all'in-
grosso a prezzi scontati), usa la rete in
fibra ottica delle Autostrade e si appog-
gia a sei grandi operatori internaziona-
li. E se in quel momento 1'offerta mi-
gliore della Planetwork & piti cara diun
altro abbonamento gia stipulato dal
cliente, per esempio con 1'Albacom?
Non si perde una lira. Il computerino
Planetwork dirotta la chiamata verso
1'Albacom invece che verso la rete pro-
pria. Insomma, il servizio & comple-
mentare e non alternativo ad altri. E il
risparmio & notevole.
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